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Temoignages des etudiants

"Projet pertinent dans toute la technique"

"Sentiment qui a aidé les vendeurs et que ceux-ci l'écoutaient”
"Aime le lien entre le projet, les cours et la matiere"

"Concret"

"A plus de leadership qu'elle pensait"

"Aime avoir carte blanche"

"C'est rassembleur"

"L'emballage ne permet pas aux clients de choisir leurs bols"

"Avoir plus de stocks"

"Groupe Facebook serait pratique avec un administrateur de la page"
"Beaucoup de rapport a rediger"
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